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NAR DU ARBEJDER EO
13 gode rad til et god
.

Januar 2026
Version 2.0



INDLEDNING

Denne vejledning! er udarbejdet til dig, der som handvaerker udfgrer arbejder for kunder, der er
forbrugere, dvs. arbejder eksempelvis for parcelhus-, sommerhus- og lejlighedsejere samt ejer- og
andelsboligforeninger uden professionelt setup.

Vejledningen indeholder 13 gode rad, der er med til at give et mere smidigt aftaleforlgb mellem dig
og din forbrugerkunde.

Radene er generelle og i princippet uafhangige af omfanget af eller stgrrelsen pa det arbejde, du
skal udfgre. Radene er altsa bade relevante ved stgrre opgaver (f.eks. nybyg, tilbyg og ombygning)
og ved mindre opgaver (f.eks. bygningsvedligehold og reparation).

Spgrgsmal

Har du spgrgsmal til denne vejledning, eller har du brug for juridisk sparring i gvrigt, er
du som service- og branchemedlem i DI Byggeri velkommen til at kontakte DI Byggeris
Byggejuridiske Radgivning pa telefon 3377 3760.

Fa byggejuridiske nyheder pa LinkedIn
Folg ogsa med i LinkedIn-gruppen ”Byggejura — DI Byggeri” og fa juridiske nyheder,
afggrelser og tips direkte i dit feed

" Vejledningen, der oprindeligt blev udgivet i september 2022 (version 1.0), er blevet opdateret i januar 2026 (version 2.0).



DE 13 GODE RAD

De 13 gode rad, der uddybes i denne vejledning, er:

10.

11.

12.

13.

Lav en klar og preecis entrepriseaftale pa skrift

Overvej om et AB-dokument skal gg@res til en del af aftalen

Veer klar over, hvor lang tid du er bundet af dit tilbud

Oplys altid din pris inkl. moms — og kend de forskellige afregningsformer

Tag stilling til, hvornar du vil kraeve betaling for dit arbejde

Kend reglerne for byggeskadeforsikring

Rab op, hvis du mener, at et arbejde er et ekstraarbejde — og ger det pa skrift
Lav ogsa en klar og przecis skriftlig aftale om ekstraarbejder

Sig fra, hvis forbrugerkunden gnsker en lgsning, der ikke er fagmaessig korrekt eller
af saedvanlig god kvalitet — og gar det pa skrift

Vid, hvornar du skal vaere faerdig med dit arbejde
Husk, at det er forbrugerkunden, der skal bevise, at dit arbejde er mangelfuldt
Husk, at du haefter for skjulte mangler ved dit arbejde i 10 ar

Kend forskel pa Byggeriets Ankenavn og Byg Garanti



1. Lav en klar og praecis entrepriseaftale pa skrift

Lav en klar og preecis skriftlig aftale med forbrugerkunden, sa du mindsker risikoen for uenigheder.

Aftalen kan med fordel indeholde:

v" En grundig beskrivelse af, hvad der skal leveres, herunder eventuelt til hvilken kvalitet

v" Oplysninger om eventuelt relevante bilag til aftalen (f.eks. tegninger, tilladelser,
korrespondance)

v' Om et AB-dokument skal vaere en del af aftalen (se rad 2)

v Oplysninger om perioden, hvor arbejdet vil blive udfgrt (se rad 10)

v’ Betalingsbetingelser (se rad 4 og rad 5)

v" Om der skal stilles sikkerhed

Du behgver ikke fa underskrevet en egentlig entreprisekontrakt. Et (gennemarbejdet) skriftligt
tilbud, som accepteres af forbrugerkunden (f.eks. mail) vil ofte vaere fuldt tilstraekkeligt.

Ved st@rre entrepriser kan det dog veere en god idé at fa udarbejdet og underskrevet en egentlig
entreprisekontrakt.

Pa DI Byggeris hjemmeside kan du finde bade skabelon til tilbudsblanket og entreprisekontrakt.

X —


https://www.danskindustri.dk/brancher/di-byggeri/viden-og-vejledning/byggejura/skabeloner-og-vejledninger/
https://www.danskindustri.dk/brancher/di-byggeri/regler-og-vejledning/arbejde-for-forbrugere/dokumenter-og-skabeloner/
https://www.danskindustri.dk/brancher/di-byggeri/regler-og-vejledning/arbejde-for-forbrugere/dokumenter-og-skabeloner/

2. Overvej om et AB-dokument skal gores til en del af aftalen

De sdkaldte »AB-dokumenter« (f.eks. AB Forbruger, AB 18 og AB 18 Forenklet) er nogle
standardaftalevilkar, der indeholder en raekke juridiske spilleregler for aftaler om bygge- og
anlaegsarbejder.

AB-dokumenterne er ikke lov. For at et AB-dokument skal veere gaeldende i et aftaleforhold, skal du
derfor have aftalt det med forbrugerkunden.

Generelt anbefaler DI Byggeri, at AB Forbruger benyttes, nar du som handveerker indgar aftale med
en kunde, der er forbruger. Dette skyldes, at AB Forbruger — i modsaetning til f.eks. AB 18 og AB
Forenklet — netop er udarbejdet med forbrugerentrepriseaftalen for gje.

Hvis du gerne vil have, at AB Forbruger skal vaere en del af aftalen med forbrugerkunden, kan du
f.eks. skrive i dit tilbud, at “AB Forbruger er gaeldende for tilbuddet” samtidig med, at du ved
fremsendelse af tilbuddet vedhafter/vedlaegger standardvilkarene.

Var opmaerksom pa, at AB Forbruger ikke giver adgang til indeksregulering og godtggrelse for
ekstraordinzere prisstigninger pa materialer og braendstof. Har du brug for denne mulighed, ma du
skrive det ind i jeres aftale (f.eks. i dit tilbud).

Du kan finde AB Forbruger standardvilkarene pa DI Byggeris hjemmeside. Her kan du ogsa laese mere
om forskellen mellem AB Forbruger og AB 18/AB 18 Forenklet.

Du kan sagtens indga en entrepriseaftale med en forbrugerkunde uden samtidig at aftale, at et AB-
dokument skal gaelde. Hvis et AB-dokument ikke er aftalt, reguleres aftalen af de sakaldte
»almindelige entrepriseretlige regler«. Flere af bestemmelserne i AB-dokumenterne — men ikke alle
— er udtryk for sddanne almindelige regler.



https://www.danskindustri.dk/brancher/di-byggeri/viden-og-vejledning/byggejura/skabeloner-og-vejledninger/

3. Vaer klar over, hvor lang tid du er bundet af dit tilbud

Nar forbrugerkunden modtager et tilbud fra dig, er du bundet af tilbuddet. Hvor lang tid, du er
bundet, afhaenger imidlertid af, hvordan du har givet dit tilbud (skriftligt eller mundtligt), og om du
har fastsat en acceptfrist.

Et mundtligt tilbud uden acceptfrist skal forbrugerkunden acceptere straks, dvs., at der skal svares
med det samme, eller dog inden samtalen afbrydes, eller du og kunden gar over til et andet
samtaleemne.

Et skriftligt tilbud uden acceptfrist skal forbrugerkunden acceptere inden rimelig tid. Hvad rimelig
tid er, ma afggres konkret ud fra bl.a. dit tilbuds omfang og kompleksitet.

Har du afgivet et tilbud med en fastsat acceptfrist, er denne frist selvsagt geeldende — uanset om
tilbuddet er afgivet mundtligt eller skriftligt.

Eksempelvis hvis du i dit tilbud skriver: “Dette tilbud er gaeldende i 14 arbejdsdage fra tilbuddets
datering”, eller: ” Dette tilbud er gzaeldende til og med den 3. marts 2026”.

Var opmaerksom p3, at er et AB-dokument en del af dit tilbud, geelder den acceptfrist, der fglger af
dokumentet, medmindre andet aftales. F.eks. har AB Forbruger en acceptfrist pa 20 arbejdsdage
(ved totalentreprise 40 arbejdsdage).

Accepterer forbrugerkunden dit tilbud for sent, anses kundens accept som et tilbud til dig, som du
nu kan vaelge enten at acceptere eller afsla.

Bekendtgorelse af lov om aftaler og andre retshandler pa formuerettens
omrade

Herved bekendtgores lov om aftaler og andre retshandler pA formuerettens omréde, jf. lovbekendtgerelse nr. 761 af 26.
pugust 1996, med de =ndringer, der folger af § 2 ilov nr. 1376 af 28. december 2011 og § 15 ilov nr. 1565 af 15. december

fois.

L Om afslutning af aftaler

§ 1. Tilbud og svar pé tilbud er bindende for afeiveren. Reglerne i {f 2-g kommer til anvendelse, for s4 vidt ikke andet

olger af rilbudet eller svaret eller af handelshrug eller anden sedvane.

§ 2. Har tilbudsgiveren fastsat en frist for antagelse af tilbudet, mi antagende svar vere kommet frem til ham inden
ristens udleb.
Stk. 2. Fristen regnes, hvis tilbudet er gjort i brev, fra den dag, brevet er dateret, og hvis det er gjort i telegram fra den tid

Ipd dagen, da telegrammet er indleveret til afsendelsessteders relegrafstation.

§ 3. Gores tilbud i brev eller telegram, uden at der fastseertes nogen frist for antagelse, ma antagende svar vere kommert
rem til tilbudsgiveren inden udleber af det tidsrum, som ved tilbudets afgivelse af ham kunne piregnes ar ville medgi. Ved
peregningen af dette tidsrum forudseettes, nir ikke andet folger af omstendighederne, at tilbudet kommer frem i reme tid,
amt ar svaret afsendes uden ophold, efter at den, til hvem tilbudet er rettet, har haft rimelig beteenkningstid, og at det ficke
orsinkes undervejs. Er tilbudet gjort i telegram, skal antagelsen sendes telegrafisk, hvis den ikke p4 anden made kommer
fige 4 tidligt frem

Stk 2 Tilbud, som fremsattes mundilig uden at give frist for antagelse, mA antages straks.

§ 4. Kommer antagende svar for sent frem, anses det som nyt tilbud.
Stk 2. Dette geelder dog ikke, hvis afsenderen af svaret gir ud fra, at det er kommet frem i rette tid, og tilbudsgiveren mi
fndse dette. I s4 fald skal denne, hvis han ikke vil godkende svaret, uden ugrundet ophold give afsenderen meddelelse

lerom. Undlader han dette, anses aftale for shurtet.
§ 5- Afslas tilbud, er det bortfalder, selv om fristen for svar endnu ikke er udlaber

§ 6. Svar, som gér ud p4, at tilbud antages, men som pa grund af tilleg, indskreenkninger eller forbehold ikke sternmer

Imed tilbudet, anses som afslag i forbindelse med nyt tilbud




4. Oplys altid din pris inkl. moms - og kend de forskellige
afregningsformer

Oplys altid dine priser til forbrugerkunden inkl. moms, og kend i gvrigt de typiske afregningsformer
i form af 1) fast pris, 2) regningsarbejde og 3) prisoverslag.

Ved fast pris er det belgb, du har krav pa for det aftalte arbejde, som udgangspunkt fastsat endeligt
pa forhand. Dette betyder f.eks., at tager det laengere tid, eller skal du bruge flere materialer, end
du havde regnet med, for at nd det resultat | har aftalt, sa er det din egen risiko.

Ved regningsarbejde har du groft sagt krav pa betaling for de faktisk afholdte udgifter (materialer,
materiel og arbejdslgn m.v.) med tilleeg af en fortjeneste. Forbrugerkunden skal betale, hvad du
forlanger, medmindre kunden beviser, at din samlede regningspris ikke er rimelig.

Du skal i forbindelse med din fakturering fremsende en specificeret faktura for regningsarbejdet,
der gor forbrugerkunden i stand til at bedgmme kravet. Dette fglger af markedsfgringsloven.

Ved et prisoverslag giver du et sk@n over, hvad det vil koste at udfgre arbejdet. Selve prisoverslaget
er dog ikke bindende, og arbejdet afregnes derfor i regning. Den endelige pris kan derfor godt blive
hgjere end overslagsprisen.

Hvis du under arbejdets udfgrelse finder ud af, at overslagsprisen ikke holder, er det vigtigt, at du
meddeler det til forbrugerkunden. Giver du ikke denne meddelelse, og overskrides overslaget
vaesentligt, vil overskridelsen indikere, at regningsprisen ikke er rimelig.

Vaer saerligt opmaerksom pa, at det af AB Forbruger fremgar, at du som handvaerker — medmindre
andet er aftalt — hurtigst muligt skal indhente forbrugerkundens stillingtagen til arbejdets
fortsaettelse, hvis prisen for arbejdet overstiger 15 procent af et afgivet overslag.



5. Tag stilling til, hvornar du vil kraeve betaling for dit arbejde

Som udgangspunkt — ogsa efter AB Forbruger — kan du fgrst kraeve betaling for dit arbejde, nar det
er afleveret. Andet kan dog aftales.

Overvej derfor i forbindelse med aftaleindgaelsen — szerligt ved st@rre sager — om du har brug for
andre betalingsbetingelser (f.eks. Igpbende a conto betaling eller betaling efter en betalings-
/rateplan), og hvis svaret er ja, sa husk at fa det skrevet tydeligt ind i aftalen.

Betales for sent, kan du kraeve renter fra forfaldsdagen, hvis denne er aftalt pa forhand, og ellers 30
kalenderdage efter fremsendelsen af betalingsanmodning (typisk dagen for fremsendelse af
faktura). Dette fremgar af renteloven.

Den rentesats, der kan opkraeves, fremgar af rentelovens § 5 (Nationalbankens officielle udlansrente
med et tilleeg pa 8 % p.a.). Anden rentesats kan ikke aftales, nar kunden er forbruger.

En anden overvejelse ved aftaleindgdelsen kan — szerligt ved st@rre entrepriser — vaere, om én eller
begge parter skal stille sikkerhed. AB Forbruger indeholder ikke et krav om sikkerhedsstillelse, men
det fremgar af standardaftalevilkarene, at sikkerhedsstillelse kan aftales.

6. Kend reglerne for byggeskadeforsikring

Det fglger af lovgivningen, at der skal tegnes en byggeskadeforsikring ved opfgrsel af ny
heldrsbeboelse samt ved stgrre bygningsmaessige andringer, hvor en eksisterende bygning
ombygges til beboelse. Forsikringspligten geelder derimod ikke ved almindelige ombygninger,
renovering og tilbygninger, hvis der ikke oprettes flere boligenheder.

Det er som udgangspunkt bygherren, der er forpligtet til at tegne byggeskadeforsikringen. Men er
bygherren en forbrugerkunde, der selv skal bo i det faerdige byggeri, kan du som handvaerker blive
palagt forpligtelsen til at tegne og betale for forsikringen.

Du kan leese mere om byggeskadeforsikring i boligstyrelsens vejledning om byggeskadeforsikring
(2019), som du finder pa styrelsens hjemmeside.

VEJLEDNING OM !
BYGGESKADEFORSIKRING

-Revideret juli 2019



http://www.sbst.dk/

7. Rab op, hvis du mener, at et arbejde er et ekstraarbejde — og geor det
pa skrift

Beder forbrugerkunden dig om at udfgre et arbejde, som du mener, er et ekstraarbejde, dvs. et
arbejde, der ligger udover det, | oprindeligt har aftalt, sa ggér kunden opmaerksom pa det, inden du
gar i gang — og gor det pa skrift (f.eks. pr. mail eller SMS).

Er forbrugerkunden enig i, at arbejdet er et ekstraarbejde, sa er det en god idé at fa lavet en
naermere skriftlig aftale herom med kunden. Se rad 8.

Hvis forbrugerkunden afviser, at det pagaeldende stykke arbejde er et ekstraarbejde, der giver dig
ret til ekstrabetaling, kan du som udgangspunkt lade vaere med at udfgre arbejdet. Det vil i sa fald
veere din standpunktsrisiko, om arbejdet rent faktisk ogsa er ekstraarbejde (og ikke et
kontraktarbejde).

Viser det sig, at dit standpunkt er forkert, risikerer du i veerste fald, at forbrugerkunden ophaever
aftalen, og at du bliver erstatningsansvarlig for det tab, som kunden lider ved, at du ikke har fuldfgrt
arbejdet som aftalt.

| stedet for at afvise at udfgre arbejdet, kan du ogsa veelge at »skyde uenigheden til hjgrne«, sa du
udfgrer arbejdet, men med forbehold for at kraeve betaling for det.

VRN

é ”Det mener jeg er
et ekstraarbejde” %




8. Lav ogsa en klar og preecis skriftlig aftale om ekstraarbejder

Skal du udfgre arbejde for forbrugerkunden udover det oprindeligt aftalte (ekstraarbejder), sa fa
lavet en klar og praecis skriftlig aftale herom med kunden, sa du mindsker risikoen for uenigheder.

En aftale om ekstraarbejdet bgr indeholde: 1) en beskrivelse af arbejdet, 2) prisen for arbejdet, eller
hvordan arbejdet afregnes, og 3) om arbejdet medfgrer, at aftalte tidsfrister forrykkes.

Du behgver ikke ngdvendigvis fa underskrevet en egentlig aftaleseddel/til lsegsaftale. Et skriftligt
tilbud pr. mail eller SMS, som skriftligt accepteres af forbrugerkunden, vil ofte vaere fuldt

tilstreekkeligt.

Pa DI Byggeris hjemmeside finder du dog en skabelon til en aftaleseddel/tillaegsaftale.

9. Sig fra, hvis forbrugerkunden gnsker en Igsning, der ikke er fagmaessig
korrekt eller af seedvanlig god kvalitet — og gor det pa skrift

Har forbrugerkunden kraevet en Igsning, der ikke er fagmaessig korrekt eller af saedvanlig god
kvalitet, sa husk at ggre kunden opmaerksom pa det inden du gar i gang — og gor det pa skrift (f.eks.
pr. mail).

Er den kreevede lgsning i strid med lovgivningen, herunder bygningsreglementet, bgr du selvsagt
ikke udfgre den.


https://www.danskindustri.dk/brancher/di-byggeri/viden-og-vejledning/byggejura/skabeloner-og-vejledninger/

10. Vid, hvornar du skal vaere faerdig med dit arbejde

Er der aftalt en frist for, hvornar dit arbejde skal vaere faerdigt, skal du selvsagt overholde denne
frist. Manglende overholdelse vil udggre en misligholdelse, medmindre du har ret til sakaldt
»tidsfristforlaengelse«, dvs. ret til at kraeve forleengelse af aftalte frister.

Tidsfristforleengelse bliver relevant, hvis arbejdet bliver forsinket pga. forhold, som
forbrugerkunden har ansvaret eller barer risikoen for. Ret til ekstra tid kan eksempelvis komme pa
tale, hvis en forsinkelse skyldes kundens manglende eller fejlagtige projektmateriale, kundens
langsommelige stillingtagen eller usaadvanligt vejrlig. Se f.eks. AB Forbruger § 29.

Mener du, at du har ret til tidsfristforlaengelse, sa er det vigtigt, at du husker at meddele dette til
forbrugerkunden — og ger det pa skrift. Manglende meddelelse kan — efter omstandighederne —
medfg@re, at du mister dit krav pa ekstra tid.

Mange — iseer mindre — forbrugerentrepriseaftaler bliver indgdet uden en egentlig tidsplan for,
hvornar arbejdet skal opstartes og afsluttes.

Er der ikke aftalt en tidsplan, skal du starte og afslutte dit arbejde inden rimelig tid efter indgaelse
af aftalen. Hvad der naermere skal forstas ved inden rimelig tid, ma afggres konkret ud fra bl.a.
arbejdets art og omfang.

Det siger sig selv, at skal du opfgre en stgrre tilbygning, og er der ikke aftalt en tidsplan, kan
forbrugerkunden ikke kraeve, at du er feerdig i Igbet af et par uger. Tilsvarende kan du normalt ikke
vaere seks maneder om at laegge 30 m? parketgulv.
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11. Husk, at det er forbrugerkunden, der skal bevise, at dit arbejde er
mangelfuldt

Det er forbrugerkunden, der skal bevise, at der foreligger en mangel ved dit arbejde, herunder at
manglen var til stede pa afleveringstidspunktet, hvad enten manglen pa dette tidspunkt kunne
konstateres eller var skjult. Ofte vil syn og skgn vaere ngdvendigt f.eks. via Byggeriets Ankenavn
eller domstolene.

Skader pa det afleverede arbejde, som skyldes forbrugerkundens manglende vedligeholdelse eller
forkerte brug, medfgrer ikke et mangelansvar for dig som handveaerker. Det samme gealder
almindelig slid og zlde.

Mener forbrugerkunden, at et faktureret stykke arbejde er mangelfuldt, kan kunden tilbageholde
et belgb til sikkerhed for mangelafhjalpningen. Det tilbageholdte belgb skal dog sta mal med de
paberabte manglers veerdi. Viser det sig, at dit arbejde slet ikke er mangelfuldt, eller tilbageholder
kunden et stgrre belgb, end kunden har ret til, foreligger der betalingsmisligholdelse.

| tilfeelde af en betalingsmisligholdelse vil du bl.a. kunne varsle standsning af arbejdet, herunder
standsning af afhjalpningsaktiviteter ved eller efter aflevering.

11



12. Du hzefter for skjulte mangler ved dit arbejde i 10 ar

Mangelkrav foreeldes efter foraeldelseslovens regler. Dette betyder, at mangelkrav foraelder 3 ar
efter, at forbrugerkunden vidste eller burde vide, at der var en mangel (almindelig foraeldelsesfrist)
og senest 10 ar fra aflevering (absolut foraeldelsesfrist).

Foraeldelsesloven kan ikke ved forudgaende aftale fraviges til skade for en kunder, der er forbruger.
Dette betyder, at har du i aftalen med forbrugerkunden f.eks. fastsat et vilkar om, at mangelkrav —
for at kunne ggres geeldende — senest skal fremsaettes senest 5 ar efter arbejdets aflevering, sa vil
et sadant vilkar i aftalen vaere ugyldigt, da det vil stride mod den absolutte 10-arige foraeldelsesfrist.
Populeert siges derfor, at handvaerkeren ved forbrugerentrepriser haefter for skjulte mangler ved
arbejdet i 10 ar fra aflevering.

Ved siden af foraeldelseslovens regler gaelder i gvrigt en almindelig juridisk regel om reklamation.
Dette betyder, at forbrugerkunden i alle tilfaelde risikerer at miste sit mangelkrav, hvis kunden ikke
reklamerer inden rimelig tid efter, at en mangel er eller burde vaere blevet opdaget.

mmmb e - - -3

Aflevering af arbejdet 10 ar efter aflevering
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13. Kend forskel pa Byggeriets Ankenavn og Byg Garanti
Byggeriets Ankenavn og Byg Garanti er to forskellige instanser.
Byggeriets Ankenavn er et uafhangigt privat ankenaevn, som er oprettet af Forbrugerradet TANK,

Parcelhusejernes Landsforening og DI Byggeri. Ankenavnet, der har en dommer “for bordenden”
(fra byretten eller landsretten), er godkendt af Erhvervsministeriet.

Ankenaevnet behandler overordnet klager fra forbrugerkunder over prisen pa og kvaliteten af
entreprisearbejder. Dog behandles klager over nybyggerier med en samlet entreprisesum pa over 1
mio. kr. inkl. moms ikke.

Inden Byggeriets Ankenaevnet traeffer afggrelse, vil der ofte blive gennemfart syn og sken.

Lees mere om Byggeriets Ankenavn pa ankenzvnets hiemmeside.

Er du service- og branchemedlem af DI Byggeri, og har du tilvalgt Byg Garanti (se nedenfor), er du
forpligtet til at efterleve en afggrelse fra Byggeriets Ankenavn, der gar dig imod. Dette gelder dog
ikke, hvis du inden 30 kalenderdage, efter du har modtaget ankenaevnsafggrelsen, anlaegger en
retssag om de spgrgsmal, afggrelsen vedrgrer.

Byg Garanti er DI Byggeris forbrugergarantiordning. Som service- og branchemedlem af DI Byggeri
har din virksomhed — for et arligt mindre belgb — mulighed for at blive en del af denne
garantiordning. Dette giver dine forbrugerkunder en sikkerhed og derved ogsa dig en
konkurrencefordel.

Byg Garanti daekker dokumenterede tab (pa op til 150.000 kr. inkl. moms), som skyldes
handvaerksmaessige mangler ved det udfgrte arbejde, som handveaerkeren ikke afhjzelper, for f.eks.
pga. handvaerksvirksomhedens konkurs eller ophgr. Et tab kan bl.a. dokumenteres med en kendelse
fra Byggeriets Ankenaevn. Det er en forudseetning for deekning, at arbejdet ikke udggr en del af et
nybyggeri med en samlet entreprisesum pa over 1 mio. kr. inkl. moms.

Arbejde pa udlejnings-, ejerlejligheds- og andelsboligejendomme er undtaget fra daekning, nar
arbejdet saedvanligvis udfgres som faellesarbejde og betales som fallesudgift.

Lees mere om Byg Garantis deekningsomfang pa garantiordningens hjemmeside.

byg
y
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https://www.byggerietsankenaevn.dk/om-byggeriets-ankenavn/
https://www.byggaranti.dk/

Spergsmal

Har du spergsmal til denne vejledning, eller har du brug for juridisk
sparring i gvrigt, er du som service- og branchemedlem i DI Byggeri
velkommen til at kontakte DI Byggeris Byggejuridiske Radgivning pa
telefon 3377 3760.

D.. DI Byggeri

Fa byggejuridiske nyheder pa LinkedIn

Folg ogsa med i LinkedIn-gruppen ”Byggejura - DI Byggeri”
og fa juridiske nyheder, afgerelser og tips direkte i dit feed.




