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Frihandelsaftale: EU og Japan

Om aftalen

Samhandel for over
1.400 mia. kr. arligt

Attraktivt japansk mar-
ked abnes for Europa

Europaeisk handels-
overskud

Offensive interesser
for EU og Japan

Den international han-
delskonkurrence

EU's eksport til Japan
er steget med 20 pct.

D. Dansk
® Industri

Den 1. februar 2019 tradte handelsaftalen mellem EU og Japan i kraft. Aftalen
har skabt en frihandelszone, der deekker naesten en tredjedel af verdens BNP.
Aftalen sender et klart signal, fra to af verdens storste gkonomier, om at fri- og
fair handel er vejen frem. Den arlige samhandel mellem EU og Japan belaber
sig til over 1.400 mia. kr., hvilket gor Japan til EU’s syvende storste handels-
partner, og den naeststerste asiatiske. Omkring 600.000 europaeiske jobs vur-
deres at vaere knyttet op pa eksporten til Japan.

For europaeiske producenter er det japanske marked meget attraktivt, da det
daekker over 127 millioner indbyggere med hgj kebekraft. Det har dog altid vae-
ret et relativt lukket marked, hvilket har a&ndret sig med frihandelsaftalen. Det
har givet europaeiske virksomheder en unik adgang i den globale handelskon-
kurrence.

Europa har et handelsoverskud med Japan pa mere end 130 mia. kr. i 2023,
hvilket skyldes et stort handelsoverskud i salg af services. Danmark har samti-
digt et handelsoverskud pa 18 mia. kr. Varehandlen er ogsa central i den gko-
nomiske relation mellem Japan og EU, der er centreret i den industrielle sektor,
der udger mere end 93 pct. af den samlet handel. Et lignende billede gor sig
geeldende for den danske samhandel med Japan, hvor den danske landbrugs-
eksport dog ogsa udger en betydelig andel.

Forhandlingerne havde blandt andet til formal at gore det lettere at saelge eu-
ropaeiske landbrugsvarer pa det attraktive japanske marked, til fordel for den
danske eksport. Derudover har handelsaftalen giver bedre adgang for europze-
iske virksomheder til at byde pa offentlige opgaver i Japan. Pa sin side har Ja-
pan keempet for at fa fijernet de hoje europaeiske toldsatser pa biler, som inden
aftalen var pa 10 pct.

En reekke stillehavslande, herunder Australien, Canada, Japan og senere Stor-
britannien indgik i 2018 en ambities frihandelsaftale (CPTPP). | dette lys var
frihandelsaftalen mellem EU og Japan central for ikke bare at ege samhandlen,
men ogsa at sikre eksisterende markedsandele. Eksempelvis estimerede Lon-
don School of Economics, at EU risikerede at miste 20-25 pct. af fodevareek-
sporten til Japan, hvis frihandelsaftalen ikke var blevet indgaet

En beregning foretaget af London School of Economics pa vegne af Europa-
Kommissionen viste, at EU’s eksport til Japan var forventet at stige med 34 pct.



som resultat af frihandelsaftalen. Siden aftalen tradte i kraft er den europaeiske
eksport steget med 20 pct., mens den danske eksport i samme periode er ste-
get med 24 pct., svarende til 5,4 mia. kr.

Hovedelementer i aftalen

Lave toldsatser redu-
ceres yderligere

Afskaffelse af handels-
hindringer

Bedre vilkar for tjene-
steydelser

Adgang til offentlige
udbud og positive mil-
jomaessige konsekven-
ser
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Toldsatserne pa mange handelsvarer var allerede lave mellem EU og Japan in-
den handelsaftalen. De var dog hgje pa specifikke ngegleomrader sa som land-
brug, fedevarer, og motorkeretgjer. Grundet den store handelsvolumen, har af-
skaffelsen og reduceringen af disse haft en stor effekt. Inden aftalen betalte
EU’s virksomheder samlet omkring 7,5 mia. kr. i told i forbindelse med eksport
til Japan.

| dag er 99 pct. af alle toldsatser for EU og 97 pct. af alle toldsatser for Japan er
liberaliseret. De resterende toldsatser er samtidigt reduceret eller har fordelag-
tige kvoteordninger. Saerligt inden for fedevare har EU sikret sig fortrinsret pa
det japanske fedevaremarked, der ellers er praeget af importkvoter.

Et vaesentligt element i aftalen er afskaffelsen af en raekke tekniske handelshin-
dringer pa det japanske marked. Disse handelshindringer resulterede i ekstra-
omkostninger pa 10-30 pct. ved eksport af bestemte produkter til Japan.

Frihandelsaftalen gor det lettere for europaeiske virksomheder at salge tjene-
steydelser i Japan. Det var forventet at aftalen kunne oge EU’s eksport af tjene-
steydelser til Japan med 5 pct. Siden aftalen tradte kraft er EU eksport af tje-
nesteydelser dog steget med mere end 25 pct.

Offentlige indkeb af private varer og tjeneste udger ca. 13 pct. af Japans BNP,
hvilket gor markedet for offentlige udbud meget attraktivt for europaeiske virk-
somheder. Med frihandelsaftalen er der abnet op for, at europaeiske virksom-
heder kan byde pa flere offentlige opgaver i Japan pa lige fod med japanske
virksomheder.

De miljgmaessige konsekvenser af aftalen er enten neutrale eller positive, da
bade Japan og EU har hgje miljgstandarder. Eventuelle negative konsekvenser,
annulleres af den egede udveksling og udbredelse af effektive miljateknologier,
der kommer med aftalens liberalisering af markederne. Aftalen indeholder des-
uden enighed om at statte implementeringen af klimaaftalen fra Paris.



Danmark - Japan samhandel

Samlet handel mellem Danmark og Japan (2024)

Eksport Import
Varer 15,9 mia. kr. 4,2 mia. kr.
Tjenester 12,1 mia. kr. 6,1 mia. kr.
| alt 28,0 mia. kr. 10,2 mia. kr.

Kilde: Danmarks Statistik, tabel BBY oktober 2025

Varehandel mellem Danmark og Japan fordelt pa varegrupper (2024)

Eksport til Japan

1. Medicinske og farmaceutiske produkter 4.705 mio. kr.
2. Ked og kedvarer 2.181 mio. kr.
3. Kraftmaskiner og motorer 1.649 mio. kr.
Import fra Japan

1. Keretojer 939 mio. kr.
2. Tekniske og videnskabelige instrumenter 318 mio. kr.
3. Organiske kemikalier 232 mio. kr.

Kilde: Danmarks Statistik, tabel SITC2R4 oktober 2025

D. Dansk
® Industri



