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Bilimportgrerne tjener 20 gange mere end de
autoriserede nybilforhandlere

Bade bilimportgrer og nybilforhandlere forbedrede deres
bundlinje betragteligt i 2021 sammenlignet med arene
forinden. Bilimporterernes indtjening per medarbejder
er fortsat mere end 20 gange storre end forhandlernes.

Bade bilimportarer og Driftsresultatet pr. ansat hos bilimportererne blev fra 2020 til 2021
nybilforhandlere forbed- oget med 78 pct. til 2,85 mio. kr., mens nybilforhandlernes driftsre-
rede resultatet i 2021, sultat pr. ansat blev godt og vel fordoblet til 125.000 kr. Som tallene
men der er stor forskel viser, er der stor forskel pa, hvor store overskud man finder blandt
paresultaterne i de to henholdsvis nybilforhandlere og bilimporterer. For hver krones
brancher overskud en ansat hos en nybilforhandler genererede i 2021, gene-

rerede en ansat hos en bilimporter 22 kroner i overskud.

Betydeligt stgrre overskud hos importgrer end forhandlere
Driftsresultat pr. ansat for bilimportagrer og nybilforhandlere
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Bilimportgrerne er vee-
sentlig mere kapital-
intensive...

... 0g afkastet af kapita-
len er ogsa hgjest blandt
importgrerne

Afkastningsgraden er
géet mindre frem end re-
sultatet pr. ansat

Den markante forskel skyldes blandt andet, at bilimportererne er
vaesentlig mere kapitalintensive end nybilforhandlerne. Importg-
rerne har aktiver for 10,4 mio. kr. pr. ansat, mens forhandlerne blot
har aktiver for 1,4 mio. kr. pr. ansat. Forskellen burde give importe-
rerne vasentligt hgjere finansielle omkostninger. Men ogsa efter fi-
nansielle poster har importererne i perioden 2017-2021 haft over 19
kroner i overskud pr. ansat for hver krone, bilforhandlerne har haft
i overskud.

Stigende afkast af den investerede kapital over de senere ar
Afkastningsgrader for bilimportgrer og nybilforhandlere, gns.
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Anm.: Afkastningsgraden defineres som virksomhedens driftsresultat divideret med dens samlede aktiver.
Kilde: Egne beregninger p& baggrund af rsregnskaber fra Lasso X.

Tilsvarende er afkastet af den investerede kapital konsekvent hgjere
hos importgrerne end hos forhandlerne. I 2021 var den gennemsnit-
lige afkastningsgrad (driftsresultat delt med samlede aktiver) hos
bilimportgrerne 18 pct. svarende til, at hver investeret krone i en
importgrvirksomhed genererede 18 kroner i overskud. En investeret
krone i en nybilforhandler genererede 9 kroner i overskud.

Stigningen i afkastningsgraden i perioden 2017-2021 har vaeret no-
get mere afdaeempet end stigningen i resultatet pr. ansat. Det skyldes
for det forste, at fremgangen i resultatet pr. ansat drives af en kom-
bination af et hgjere resultat og lidt ferre ansatte blandt bade nybil-
forhandlere og bilimporterer. For det andet har begge brancher gget
deres samlede beholdning af aktiver over perioden, og dermed for-
bedret forudsatningerne for at forbedre driftsresultatet.
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Indtjeningen pr. ansat er
hgjest hos de store ny-
bilforhandlere

Iseer de starre nybilforhandlere har forbedret bundlinjen
Driftsresultat pr. ansat blandt nybilforhandlere, gns.
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Kilde: Egne beregninger p& baggrund af rsregnskaber fra Lasso X

Nybilforhandlerne har forbedret deres resultater i perioden 2017-
2021, og iser i 2021 oplevede branchen som navnt en betydelig
fremgang i resultatet pr. ansat. Fremgangen i 2021 kan findes blandt
alle starrelsesgrupper af nybilforhandlere. De mindste forhandlere
med under 20 ansatte har oplevet en del udsving i indtjeningen over
perioden. Hvor driftsresultatet pr. ansat i 2020 blot var 8.000 kr.,
steg det til 118.000 kr. i 2021. De storste nybilforhandlere med over
50 ansatte har oplevet en mere jevn udvikling i indtjeningen, men
de har sjeldent tjent mere pr. ansat end de mellemstore nybilfor-
handlere med 20-50 ansatte, hvilket var tilfaeldet i 2021. Her opna-
ede de store nybilforhandlere med over 50 ansatte et driftsresultat
pr. ansat pa 157.000 kr.
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95 pct. af nybilforhand-
lerne havde overskud i
2021

4
Flere nybilforhandlere havde overskud i 2021
Andel, der har et positivt driftsresultat i regnskabsaret
Pct.
100
90
80
70
60
50
40
30
20
10
0

2017 2018 2019 2020 2021

u Importgrer u Nybilforhandlere

Kilde: Egne beregninger p& baggrund af rsregnskaber fra Lasso X

I 2021 blev der leengere mellem nybilforhandlerne med rade tal pa
bundlinjen. I 2021 havde 95 pct. af nybilforhandlerne et positivt
driftsresultat, mens andelen i de foregdende ar 1a omkring 85 pct.
Pa trods af den markante udvikling i resultatet pr. ansat, har ande-
len af importerer, der har overskud, holdt et mere konstant niveau
pa 86 pct. i 2021 og 89 pct. i 2019-2020.

Sadan har vi gjort

Vi har hentet arsregnskaber for perioden 2017-2021 fra Lasso X. Vi betragter
kun virksomheder med mindst én ansat i de enkelte regnskabsar. Klassifika-
tionen i starrelsesgrupper og resultatet pr. ansat er dannet pa baggrund af det
indberettede antal ansatte i det enkelte regnskabsér.

Analysen dekker 21 bilimportarer og 171 nybilforhandlere (i 2021). Bilimpor-
torerne er udvalgt ud fra medlemsoversigten pa De Danske Bilimporterers
hjemmeside sammenholdt med virksomheder med branchekoden 45.11.10.
Nybilforhandlerne er udvalgt pa baggrund af deres medlemskab af Bilbran-
chen. Der er i skrivende stund indleveret for fa 2022-regnskaber til at kunne
lave en analyse med 2022-tal.




