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Nye virksomheder skaber vaekst

Virksomheder startet de
seneste 20 ar star for
halvdelen af aktiviteten

Der er en betydelig dynamik i erhvervslivet. Der kommer
hele tiden nye virksomheder til. Nogle der, andre har be-
tydelig succes og er pa vej mod at blive fremtidens store
virksomheder. Virksomheder, der er under 20 ar gamle,
tegner sig for 50 pct. af vaerdiskabelsen i Danmark i 2014.

Som det fremgéar af figuren nedenfor, fylder virksomheder, der er
startet i 2014, ikke ret meget i forhold til den samlede vaerditilvaekst
i 2014. Men efter nogle ar tiltager betydningen af de nye virksomhe-
der. Virksomheder startet i perioden 2010 til 2014 tegner sig saledes
for 10 pct. af den samlede private veerditilvaekst i Danmark i 2014.
Virksomheder, som startede i 20- ars perioden 1995 til 2014, star
for halvdelen af den samlede private varditilvekst i 2014. Det er

Betydningen af nye virksomheder
Nystartede virksomheders andel af den samlede veerditilvaekst blandt virksomheder i 2014
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Halvdelen af de nye virk-
somheder overlever ikke
de farste fem ar

Op mod en tredjedel af
de overlevende virksom-
heder oplever ikke
vaekst

derfor helt afggrende, at vi hele tiden far nye virksomheder! til at
vokse sig store og sterke.

For at komme s vidt skal virksomhederne dog forst lige overleve de
forste svaere ar. Sandsynligheden for at de afhenger naturligvis af
konjunkturerne, men er generelt storst i de forste ar. Derefter afta-
ger sandsynligheden for at de. Efter fem ar er omkring halvdelen af
de nystartede virksomheder ophgrt. Der er lidt forskel pa overlevel-
sesraterne for forskellige erhverv. Ejendomshandel og udlejning, fi-
nansiering og forsikring samt private virksomheder pa det offentlige
omrade har de hgjeste overlevelsesrater, mens landbrug mv. har
den laveste overlevelsesrate. De gvrige erhverv har en overlevelses-
rate ret teet pa gennemsnittet.

Overlevelsesrate, afvigelse fra gennemsnit

Malt p& overlevelse i &r 6 for alle virksomheder opstartet i perioden fra 2001 til 2011

Ejendomshandel og udlejning
Finansiering og forsikring
Offentlig administration mv.
Kultur, fritid og anden service
Industri, mv.

Bygge og anleeg

Handel og transport mv.
Erhvervsservice

Information og kommunikation

Landbrug, skovbrug og fiskeri

-100 80 60 40 -20 0,0 2,0 4,0 6,0 80 100 120
Kilde: Danmarks Statistik Procentpoint

Blandt de, der overlever, er der ganske mange, som ikke oplever
fremgang, nar fremgang males som stigende varditilvakst. Op mod
en tredjedel af de virksomheder, der foreligger data for2, oplever
ikke fremgang i de forste tre ar. Atheengigt af konjunkturerne er det
typisk mellem fire femtedele og to tredjedele af virksomhederne, der
oplever fremgang i vaerditilvaeksten i de forste 3 ar.

1 Nye virksomheder er her taget som alle virksomheder i regnskabsstati-
stikken, der har et nyt CVR-nummer (et CVR-nummer oprettet i en given
periode).

2 De fleste nye virksomheder indberetter ikke regnskabsoplysninger. Disse
oplysninger skal lovpligtigt indberettes for selskaber, men ikke for andre
virksomheder. Det formodes, at virksomhederne, som der foreligger regn-
skabsoplysninger for, i gennemsnit klarer sig bedre end de virksomheder,
der ikke foreligger regnskaber for. I hvert fald er overlevelsesraten hgjere
for virksomhederne med regnskabsoplysninger.
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Der er ikke store bran-
cheforskelle i veeksten
blandt de overlevende
virksomheder

Eksport kan bade veere
godt og skidt for veek-
sten i de farste ar

Eksporterende virksom-
heder med hgj veekst har
starre sandsynlighed for
at fortsaette veeksten
end hjemmemarkeds-
virksomheder med hgj
vaekst

Mange virksomheder
preesterer vedvarende
hgj veekst, men de er re-
lativt sma

Der er ikke tydelige forskelle i de overlevende virksomheders udvik-
ling i de forste ar fordelt pa brancher, nar der méles pa udviklingen
i veerditilveeksten. For ingen af brancherne er der systematisk en
overvaegt af virksomheder, der klarer sig serlig godt eller serlig
skidt, og der er bade virksomheder, der klarer sig godt og klarer sig
skidt i alle brancher.

Om virksomheden har eksport eller ej synes ligeledes ikke i steerk
grad at pavirke udviklingen i veerditilveeksten i de forste ar af virk-
somhedernes liv. Der er dog muligvis en vis tendens til en u-formet
pavirkning, saledes at der er en overvagt af eksportvirksomheder
béde blandt dem, der klarer sig bedst og dem, der klarer sig darligst.

Selvom eksport ikke i sig selv sikrer virksomhedernes succes i de
forste tre ar, er der dog en klar tendens til, at eksportvirksomheder
oftere end hjemmemarkedsvirksomheder kan fortsatte deres frem-
gang efter de forste tre ar. Med andre ord, de eksportvirksomheder,
som klarer sig godt, har en tendens til at fortseette med at gore det
godt. Forklaringen pa dette kunne vere, at det er vanskeligt at fort-
satte en kraftig ekspansion, nar man kun opererer pa et begraenset
hjemmemarked.

Vaekst efter ar tre og eksport

Eksportvirksomheder blandt virksomheder med hgj veekst i de farste 3 ar
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Kilde: Bereanet na reaisterdata fra Danmarks Statistik

Ser man pa virksomhedernes udvikling pa laengere sigt, er det mu-
ligt at identificere masser af virksomheder, som vedvarende praeste-
rer ganske hgje vakstrater. Der synes dog at veere en omvendt sam-
menhang mellem hgje vaekstrater og sterrelse. De virksomheder,
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Den gennemsnitlige
vaekstvirksomhed er lille
i udgangspunktet, men
vokser sig starre

der praesterer den hgjeste vaekst, er i udgangspunktet meget mindres
end de virksomheder, der klarer sig mindre godt.

Ses der eksempelvis pa virksomhederne fra 2007 kan man identifi-
cere de virksomheder, der vedvarende havde hgjest vaekst. Det gores
ved at se pa de 60 pct. med hgjst vaekst fra 2007 til 2010, krydset
med de 60 pct., der havde hgjest vaekst fra 2010 til 2014. Disse virk-
somheder udger 36 pct. af alle nystartede virksomheder fra 2007,
som der foreligger data for. Og de tegner sig for omkring halvdelen
af den samlede veerditilveekst 1 2014 for virksomheder starteti 2007.
De tegnede sig dog kun for 13 pct. af vaerditilveeksten i udgangsaret
2007.

Mange virksomheder med hgj vaekst, men de er ikke ret store i udgangspunktet

Veerditilveekst i veekstvirksomheder startet i 2007 og gvrige virksomheder startet i 2007

Veerditilveekst per virksomhed, mio. kr.
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Anm: Vaekstvirksomheder er udvalgt som dem, der er blandt de 60 pct. af virksomhederne, der har den hejeste vaekst i bade perioden fra 2007 til 2010
og i perioden fra 2010 til 2014

Kilde: Registerdata fra Danmarks Statsitik

Det lader séledes til, at der er ganske store problemer med at fa de
lidt sterre nystartede virksomheder ind i et fornuftigt vakstforlgb.
Den gennemsnitlige vaekstvirksomhed er af ganske beskeden stor-
relse i udgangspunktet. Efter at have 7'/ doblet storrelsen malt pa
veerditilvaeksten er vaekstvirksomhederne dog i slutdret i gennem-
snit blevet storre end de gvrige virksomheder. Spergsmalet er s, om
de formaér at forblive vaekstvirksomheder i fremtiden. Dette sporgs-
mal handler dog ikke leengere om nye virksomheder.

3 Virksomhederne, der ikke karakteriseres som vakstvirksomheder, er i
gennemsnit fire gange sa store som veaekstvirksomhederne i udgangsaret,
jf. figuren.



