I||| DI ANALYSE

Asger Bjerg Pedersen, konsulent SEPTEMBER 2023
asbp@di.dk

Hver tredje detailvirksomhed kom ud af 2022
med rgde tal pa bundlinjen

Pa tveers af alle detailhandlens brancher blev bundlinjen
forringet betragteligt fra rekordaret 2021 til det inflati-
onspraegede og sveere 2022. Syv ud af ti forringede resul-
tatet i forhold til 2021, og knap hver tredje detailhandels-
virksomhed kom ud af 2022 med underskud.

En stigende andel af de- I den samlede detailhandel faldt andelen af virksomheder med un-
tailvirksomhederne derskud fra 24 pct. i 2019 til 18 pct. i 2021. Fra 2021 steg andelen
havde underskud i igen til 31 pct. i 2022. Sarligt i branchen Internethandel, postordre
2022... mv. kom mange virksomheder ud af 2022 med rede tal pd bundlin-

jen. Her steg andelen af virksomheder med underskud fra 2021 til

Flere underskud i iseer supermarkeder oa nethandel
Andel detailvirksomheder med underskud efter branche

Detailhandel i alt
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Bekleedning og fodtgj
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Anm.: Kun virksomheder med mindst én ansat er vist. En virksomhed har underskud, nér driftsresultatet er negativt.
Kilde: Arsregnskaber fra Lasso X
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... bl.a. som fglge af sti-
gende priser

Tgj- og elektronikfor-
handlerne klarer sig
bedre end tiden far co-
rona

Andelen med underskud
er stgrst hos de mindste
og de stgrste detailvirk-
somheder

2022 fra 27 til 42 pct. Ogsa i dagligvarehandlen var der en kraftig
stigning i andelen af virksomheder, som havde et negativt driftsre-
sultat i 2022. Hvor kun 15 pct. af supermarkederne havde under-
skud i 2021, var det i 2022 mere end hvert tredje.

Bade internet- og dagligvarehandlen oplevede stor fremgang i 2021,
hvor de mange coronarestriktioner medferte, at mange danskere
flyttede deres forbrug vaek fra tjenester som f.eks. restaurantbesog
og rejser og over mod varer. Omvendt var 2022 praeget af prisstig-
ninger, der i stor stil fik forbrugerne til at skifte til billigere alterna-
tiver, hvor det var muligt. Det gik blandt andet ud over de traditio-
nelle supermarkeder, der i kroner og gre oplevede en tilbagegang i
omsatningen pa trods af de stigende priser, mens discountforret-
ningerne omvendt oplevede en markant omsatningsfremgang.

Detailhandlen med forbrugerelektronik samt med beklaedning og
fodtgj er de eneste underbrancher i detailhandlen, hvor andelen af
virksomheder med underskud er lavere end i 2019, for coronapan-
demien. Nar begge brancher har klaret sig pent gennem 2022, kan
det dels skyldes et eftersleb i efterspargslen efter elektronik som
folge af de massive problemer med forsyningskaederne i slutningen
af 2021, og dels at afviklingen af coronarestriktioner forte til en for-
nyet eftersporgsel efter tgj til brug uden for hjemmet.

Det er iseer blandt de mindste og de helt store detailhandelsvirksom-
heder, at driftsunderskuddene var udbredte i 2022, mens de mel-
lemstore detailvirksomheder med 50-99 ansatte i hgjere grad fast-
holdt positive resultater. Mere end hver tredje detailhandelsvirk-
somhed med mere end 100 ansatte afsluttede 2022 med et negativt
driftsresultat, mens det i 2021 kun var godt hver tiende.

Flere detailvirksomheder har underskud pa tveers af starrelser
Andel detailvirksomheder med underskud
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Anm.: Kun virksomheder med mindst 1 ansat er vist.
Kilde: Arsregnskaber fra Lasso X
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Syv ud af ti fik et ringere
resultat i 2022 end i
2021...

... 0g iseer supermarke-
derne er ramt hardt

Afkastningsgraderne er
neesten halveret fra 2021
til 2022

Flertallet af detailhandelsvirksomhederne kom séledes ud af 2022
med et positivt driftsresultat, selv om andelen var mindre end aret
inden. Til gengeeld er der ogsa et stort flertal pa 69 pct. af detailhan-
delsvirksomhederne, der oplevede en tilbagegang i driftsresultatet
fra 2021 til 2022. Pa tveers af detailhandlen havde 43 pct. af virk-
somhederne séledes bade overskud i 2021 og 2022, men oplevede et
mindre overskud i 2022 end i 2021. Hertil kommer 19 pct., der op-
levede, at et overskud i 2021 blev vendt til et underskud i 2022, og 7
pct., der havde underskud i begge ar og et storre underskud i 2022
end i 2021.

Supermarkeder, varehuse mv. skiller sig sarligt negativt ud med en
andel pa hele 77 pct., der oplevede en forringelse af driftsresultatet
fra 2021 til 2022, og det er ogsa blandt supermarkederne, at man
finder den storste andel, der vendte et overskud i 2021 til et under-
skud i 2022. I internethandlen, hvor andelen af virksomheder med
underskud ellers var hgjest i bade 2021 og 2022, var det omvendt
kun 62 pct., der oplevede en forringelse af driftsresultatet.

Forringet resultat hos syv ud af ti detailhandelsvirksomheder
Beveegelser i detailhandlens driftsresultater fra 2021 til 2022
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Anm.: Kun virksomheder med mindst én ansat og regnskaber i bade 2021 og 2022 er vist.
Kilde: Arsregnskaber fra Lasso X

Nar driftsresultatet sattes i forhold til virksomhedens aktiver, fas
afkastningsgraden som et mal for, hvor god virksomheden er til at
omsatte den investerede kapital til overskud. Det bedste afkast af
den investerede kapital blev bade i 2019, 2021 og 2022 skabt i de-
tailhandlen med tekstiler og husholdningsudstyr, hvor der i 2022 i
gennemsnit blev tjent 9 gre pr. investeret krone i virksomhederne.
Afkastet blev dog naesten halveret i forhold til 2021, hvor der i gen-
nemsnit blev tjent 16 gre pr. investeret krone.

Fra detailhandlen med tekstiler og husholdningsudstyr er der pan
afstand ned til branchen med nasthgjest afkastningsgrad, nemlig
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detailhandlen med beklaedning og fodtej, hvor der i 2022 i gennem-
snit blev tjent 6 gre pr. investeret krone. Beklaedning og fodtgj er til
gengald den eneste underbranche i detailhandlen, hvor der i 2022
blev tjent mere pr. investeret krone, end der blev tjent i 2019.

Der tjenes mindre pr.investeret krone i de fleste brancher

Afkastningsgrader (driftsresultat i pct. af samlede aktiver) i detailhandlen
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Anm.: For at korrigere for ekstreme observationer, er de 5 pct. hajeste og laveste afkastningsgrader i hvert ar erstattet med hhv.
5. 0g 95. percentil. Kun virksomheder med mindst én ansat er vist.
Kilde: Arsregnskaber fra Lasso X
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Sadan har vi gjort
Vi har hentet arsregnskaber for perioden 2019-2022 fra Lasso X. Vi betragter
kun virksomheder med mindst én ansat i de enkelte regnskabsér.

Klassifikationen i sterrelsesgrupper er dannet pa baggrund af det indberet-
tede antal ansatte i det enkelte regnskabsar. En virksomhed betragtes som
havende underskud, nar driftsresultatet for finansielle og ekstraordinare po-
ster er negativt.

Der indhentes ét regnskab pr. cvr-nummer. Indregningen af butikskaeder i
analysen afspejler dermed virksomhedskonstruktionen i den enkelte kaede.

I alt indgér regnskaber fra 6.148 virksomheder i analysen. De fordeler sig sa-
ledes pé detailhandlens underbrancher:

Branche Antal virksomheder
Detailh. med tekstiler og husholdningsudstyr my. 2132
Supermarkeder og varehuse mv. 1.014
Detailh. med beklaedning og fodta] 968
Internethandel, postordre my. 819
Specialbutikker med fedevarer 540
Detailh. med kultur- og fritids produkter 35
Dietailh. med farbrugerelektronik 140
| alt 6.148

Der ses bort fra branchen Tankstationer.




