FA SUCCES
PA EKSPORT-
MARKEDERNE

Hvordan udveelger du de rette eksportmarkeder
og identificerer de bedste eksterne samarbejds-
partnere? Fa succes ude i verden gennem et
malrettet forleb med DI.
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MAL - DET FAR DU MED

Du vil blive oplaert i at anvende strategiske vaerktejer, som kan
hjzlpe dig med at udvalge det rette marked og den rette part-
ner ude i verden, for de feerreste ressourcer.

FORM/HVORDAN

Gennem malrettet radgivning og en raekke korte evelser, far din
virksomhed praktisk erfaring med at udvaelge det rigtige marked
og den rette partner i udlandet.

Sammen med en forretningsudviklingskonsulent, kortlaegger |
centrale markedsparametre, og udarbejder en partnerprofil som
kan stotte op om din virksomheds eksportsucces.

MALGRUPPE

Forlebet henvender sig til:

- Virksomheder, der skal eksportere for ferste gang

- Virksomheder, der allerede eksporterer, men onsker at oge
eksporten pa nye markeder eller gennem nye partnere
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Kortlaeg din viden om Fa strategiske Brug de strategiske Kortlaeg den
din virksomheds inter- veerktejer, du kan veerktejer til at udvaelge naeste indsats
nationale potentiale bruge fremadrettet de rette markeder
og ambitioner og partnere

OVELSER OVELSER OVELSER

STRUKTUR

Radgivningsforlebet udvikles i taet samarbejde med jeres virksomhed, sa du far
en skraaddersyet tilgang til jeres individuelle udfordringer. Forlebet finder sted
i lebet af foraret 2021 og planlaegges efter din virksomheds behov.

Forlebet indeholder:
En forberedelsessession pa 1 time

En workshop pa 4 timer

En opfelgning pa 1 time

Det samlede forleb varer 3—4 uger, og du vil i denne periode blive klaedt pa til at
pabegynde din eksportindsats.

PRIS

Prisen for det samlede forleb er 12.000 kr.




